
 

 
 PHÒNG CÔNG TÁC SINH VIÊN 

 
 

TRUNG TÂM  
HƯỚNG NGHIỆP - TƯ VẤN VIỆC LÀM 

Website: www.ou.edu.vn – Điện thoại: 08.39302146 – Email: huongnghiepvieclam@ou.edu.vn 

THÔNG TIN TUYỂN DỤNG 
A. THÔNG TIN ĐƠN VỊ TUYỂN DỤNG 

1. Tên đơn vị: Công ty cổ phần đầu tư xuất nhập khẩu Trường Giang 
2. Địa chỉ: 95/2/16 Đường Bình Lợi, P.13, Quận Bình Thạnh, Tp.HCM 

3. Điện thoại: 083.55.33.182 – 083.55.33.184 

4. Website: truonggiangcorp.com.vn 

B. VỊ TRÍ – YÊU CẦU TUYỂN DỤNG 1 

1. Công việc/chức danh: Nhân Viên Kinh Doanh, Bán hàng Keo Dán Silicone 

2. Số lượng: - 5 

3. Mô tả công việc: -  Ngành hàng Keo dán Kính 
- Kinh doanh, bán hàng mở rộng đại lý, điểm bán hàng trực 

tiếp 
- Chịu trách nhiệm quản lý khu vực được phân công 
- Phát triển hệ thống phân phối tại khu vực được phân công 
-  Phát triển các kênh mới 
- Xây dựng, giám sát và phát triển đội ngũ bán hang 
- Duy trì và phát triển thương hiệu đến với khách hàng. 
- Thực hiện các báo cáo hàng ngày, tuần, tháng. 
- Cập nhật thông tin thị trường theo yêu cầu của công ty 
- Theo dõi và phản hồi các thông tin của các đối thủ trên thị 

trường 
-  Thực hiện các nhiệm vụ được cấp trên giao phó 

4. Yêu cầu ứng viên: - Tốt Cao trung cấp trở lên các ngành chuyên quản trị kinh 
doanh, marketing, bán hàng,... 

- Có kinh nghiệm kinh doanh, nghiên cứu, giám sát thị trường; 
- Triển khai các chương trình tiếp thị, quảng cáo, khai thác 

khách hàng mới cho toàn khu vực mình quản lý; 
- Nắm bắt thông tin các dự án/ sản phẩm cạnh tranh, thông tin 

của đối thủ 
-  Kỹ năng làm việc quản lý nhóm; 
-  Kỹ năng làm việc độc lập và phối hợp với tập thể tốt; 
- Kỹ năng trình bày, thương lượng, thuyết phục khách hàng 

tốt; 
- Có tinh thần cầu tiến, năng động, hỗ trợ nhân viên; 
- Nhanh nhẹn, có ý tưởng mới; 
- Có tinh thần trách nhiệm cao và chịu áp lực trong công việc; 

5. Địa điểm làm việc: - Công ty cổ phần đầu tư xuất nhập khẩu Trường Giang 
- 95/2/16 Đường Bình Lợi, P.13, Quận Bình Thạnh, Tp.HCM 

6. Thu nhập, điều kiện làm -   Lương cơ bản: Thỏa thuận 



 

việc: - Thu nhập: Lương cơ bản + hoa hồng + thưởng + phụ cấp 
- Được làm trong môi trường năng động và chuyên nghiệp; 
-      Được huấn luyện đào tạo nghiệp vụ; 
- Phụ cấp: Cơm trưa, điện thoại, xăng xe,… 
- Được tham gia BHXH, BHYT, BHTN đầy đủ; 
- Lương Tháng 13 
-       Các chế độ phúc lợi khác như: Nghỉ lễ, tết, phép năm, tham 
quan du lịch từ 2-3 lần và các quyền lợi khác theo nội quy, quy chế 
công ty như thưởng nóng,... 

C. VỊ TRÍ – YÊU CẦU TUYỂN DỤNG 2  

7. Công việc/chức danh: Kinh Doanh Thực Phẩm Đông Lạnh  

8. Số lượng: - 5 

9. Mô tả công việc: - Tìm kiếm, thuyết phục khách hàng chào bán các sản phẩm 
Thịt trâu bò đông lạnh 
- Đảm bảo đạt độ phủ theo yêu cầu phòng 
- Lập lộ trình tuyến, kế hoạch thăm, tiếp xúc khách hàng theo 
ngày, tuần. 
- Hôc trợ, chăm sóc hệ thống các cửa hàng đã thiết lập 
được. 
- Thu thập thông tin từ thị trường và phản hồi từ người tiêu 
dùng. 
- Theo dõi, tìm hiểu, đánh giá các loại sản phẩm đang bán 
chạy trên thị trường, tiếp nhận yêu cầu từ khách hàng để 
phản hồi kịp thời từ phía Công ty. 

10. Yêu cầu ứng viên: - Nam, nữ, tuổi từ 20-35 
- Tốt nghiệp trung cấp trở lên các ngành chuyên về kinh tế, 
quản trị kinh doanh, marketing, bán hàng,... 
- It nhất 1 năm kinh nghiệm trở lên ở vị trí tương đương. 
- Có niềm đam mê kinh doanh, năng động, nhiệt tình, có 
trách nhiệm, sáng tạo, chịu khó 
- Có tinh thần cầu tiến, giao tiếp tốt. Biết phân tích và nhận 
định vấn đề, có kỹ năng tổ chức và lập kế hoạch. 
* Ưu tiên: các ứng viên có kinh nghiệm kinh doanh cộng 
nghệ điện tử. 

11. Địa điểm làm việc: - Công ty cổ phần đầu tư xuất nhập khẩu Trường Giang 
- 95/2/16 Đường Bình Lợi, P.13, Quận Bình Thạnh, Tp.HCM 

12. Thu nhập, điều kiện 
làm việc: 

-  Lương cơ bản 4,6 triệu + hoa hồng 

- Được huấn luyện đào tạo kỷ năng kinh doanh  

- Được tham gia BHXH, BHYT, BHTN đầy đủ 

- Các chế độ phúc lợi khác như: Nghỉ lễ, tết, phép năm, tham 
quan du lịch… 

- Lương tháng 13.  

- Lương hấp dẫn: lương cơ bản + phụ cấp xăng, điện thoại, 
cơm trưa + % doanh số. 
Có nhiều cơ hội thăng tiến trong nghề nghiệp. 

D. VỊ TRÍ – YÊU CẦU TUYỂN DỤNG 3 

13. Công việc/chức 
danh: 

Sinh Viên làm bán thời gian 



 

14. Số lượng: - 20 

15. Mô tả công việc: - Làm được mọi thời gian (buồi sáng/ buổi chiều, buổi tối/ cả 
ngày là lợi thế). 

- Đi theo lộ trình địa bàn từng quận, từng tuyến đường đã 
phân chia trong ngày lấy toàn bộ thông tin, nhu cầu khách 
hàng trên khu vực đó. 

-  Chụp hình, lấy tọa độ, số điện thoại làm thông tin báo cáo. 
- Giao chỉ tiêu thông tin trên ngày làm điều kiện tính lương. 
- Báo cáo với trưởng nhóm. 

16. Yêu cầu ứng viên: - Có điện thoại smartphone 
- Sinh viên làm thêm, lao động phổ thông. 
-  Có nhu cầu làm thêm theo giờ, theo buổi hoặc theo ngày. 
-  Sức khỏe tốt, lý lịch rõ ràng. 
-  Không có tiền án tiền sự, không vi phạm các tệ nạn xã hội 

17. Địa điểm làm việc: - Công ty cổ phần đầu tư xuất nhập khẩu Trường Giang 
- 95/2/16 Đường Bình Lợi, P.13, Quận Bình Thạnh, Tp.HCM 

18. Thu nhập, điều kiện 
làm việc: 

- Lương tháng = 6.825.000vnđ/ tháng. 
- Tương đương lấy được 1 điểm thông tin = 3.500vnđ/ thông 

tin. 
-  Môi trường làm việc chuyên nghiệp, năng động, đồng 

nghiệp thân thiện, vui vẻ. 

E. HỒ SƠ, LIÊN HỆ 
1. Hồ sơ gồm: - CV xin việc (Tóm tắt kinh nghiệm làm việc). 

-  Sơ yếu lý lịch  
-  Đơn xin việc 
-  Bằng cấp và các chứng chỉ liên quan. 

2. Thời hạn và phương thức 
nộp hồ sơ 

- Nộp hồ sơ trực tiếp tại địa chỉ công ty 
- Nộp hồ sơ qua Website. 
- Thời hạn: 28/5/2016 

3. Thông tin liên hệ: - Trần Quốc Linh _ TP HC.NS 
- Email : lsquoclinh@gmail.com 

SĐT : 0902407386. 

F. TƯ VẤN - TRỢ GIÚP 
Nếu có nhu cầu tư vấn hồ sơ, sự chuẩn bị và trợ giúp về kỹ năng, các ứng viên có thể liên hệ Trung 
tâm Hướng nghiệp – Tư vấn việc làm: 

- Phòng 009 – 97 Võ Văn Tần – P6 – Q3 – Tp.HCM 
- Hoặc thông qua email: long.nlm@ou.edu.vn (Mr Long – GĐ Trung tâm) 

 


